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柴油发动机油的渠
道范围

中国柴油发动机油的渠道研究报告提供
了一份详尽的柴机油产品和渠道的需求
矩阵研究。本研究旨在确定渠道层面的
变化驱动因素，并辨别哪些渠道有望增
长，以及在这些渠道中取得成功所需的
策略。

这项研究的主要目标是分析判断出有吸
引力的渠道，并捕捉未来的机会。它通
过以下方式研究了这些渠道可能的变
化，以及如何在这些不断变化的渠道中
茁壮成长：

• 分析判断出有吸引力的渠道，并捕
捉未来的机会。

• 为变革做好准备，了解如何有效地
制定战略以取得成功。
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受经济放缓、贸易不确定性以及电动汽
车和高端润滑油日益普及的影响，预计
从2024年到2029年，中国卡车和建筑行
业对柴机油的总体需求将下降。尽管出
现了这种下滑，但高端产品仍存在机
会，而这些机会因渠道而异。

主要指标

• 从体量和高端产品渗透率的角度，对有吸引力的渠道进行清晰而详细的了解。
• 学习如何通过适当的产品/服务以及相应的渠道策略，有效地服务于这些有吸引
力的渠道。

柴机油生产厂商如果想在这个需求量逐步下滑的市场取得成功，就必须:
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这份研究如何助力
您的业务
取得
成功？

除了了解渠道趋势外，了解现有供应商如何服务这
些渠道并确定关键的成功因素也至关重要，包括：
• 主流品牌目前在每个渠道的市场份额，以确定
您的市场地位和目标竞争对手

• 目标竞争对手的产品策略和市场路线开发情况

中国柴机油渠道分析为订阅者提供了 : 

• 驾驭不断变化的柴机油需求格局的知识
• 如何识别高端产品带来的机遇
• 在不断演变的市场中，如何制定策略以保持和提高市场份额

这项研究揭示了柴机油渠道和产品驱动因素的哪些信息？这些信息如何使
我的业务受益？

了解中国大陆目前（2024年）和柴机油需求未来5年的预测，包括卡车和工程
机械柴机油的粘度等级和API等级，以及新兴的电商渠道的发展
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产品

粘度等级 • 发动机技术的不断进步，以及对更高性能油品的需求，
推动了低粘度的趋势。

• 此外，电动汽车的渗透和高端润滑油的增长也推动了某
些特定粘度等级的增长。

API等级
• 法规的变化，尤其是国家排放标准的变化，直接影响到

API等级的变化。

渠道

传统零售
• 受品牌忠诚度、可用性和区域经济条件的影响。

线上 • 电子商务和数字化转型的需求增长，推动了这一渠道的
需求，尤其是在年轻一代的卡车司机中。

直销
• 对于大型车队运营商和建筑公司来说，为了获得定制服
务和享受批量采购的利益，直销渠道是首选。

• 机会存在于高端产品中，但因渠道而异，因此，供应商应该在不同渠道推出最
符合客户需求的产品。

按产品和渠道捕捉驱动
需求增长的关键因素
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• 捕捉和解读中国大陆柴机油渠道和产品变化的驱动因素

• 明确认识到高端产品的机会确实存在，但因渠道而异

• 利用这些见解，帮助润滑油厂商制定有效的策略，以抓住潜在的增长机会，
在下行市场中保持竞争力。

了解和利用增长机会-本研
究向您展示如何…
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